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LANDSBERG (ba). Der Verkauf von
Wertstoff-Abfallen ist ein wichtiger
Posten in der unternehmerischen Er-
8srechnung im produzierenden Ge-
werbe. Die Geiger Fertigungstechnolo-
gie hat ihn fiir sich optimiert.

Die Geiger Fertigungstechnologie
GmbH aus Pretzfeld ging auf die
Unternehmensberatung Trust & Com-
petence (T&C) mit dem Auftrag zu,
den Abfallbereich des Unternehmens
zu optimieren. Geiger ist ein metall-
verarbeitendes Unternehmen mit
spanender Fertigung vor allem fiir die
Automobilzulieferindustrie. Die Ab-
fallwirtschaft kann in Werksabfalle
und Metallschrott gegliedert werden.
Die Aufgabenstellung bemhallele fiir

Der Verkaufvon -

Entsorgungsaufgaben durchgefiihrt.
Die Auswertung der eingehenden An-
gebote fiihrte schlieRlich zur Ent-
scheidung fiir ein neues Konzept mit
einem neuen Lntsorger Nach kurzen
Detail

den Bercich Wi eine Uber-
priifung und Optimierung von Logis-
tik, Entsorgungswegen und Konditio-
nen. Daneben sollte auch geklart wer-
den, inwieweit es sinnvoll ist, die
innerbetriebliche Aufbereitung von
Emulsionen auszuweiten.

Beim Metallschrott sollten
die Ertrége verbessert werden

Beim Metallschrott sollte vor allem
eine nachhaltige, langfristig gesicher-
te Verbesserung der Ertrage trotz der
bei den Markt-

hverhandlungen erstellte
T&C auch die Beauftragungsunterla-
gen.

Aufwendig gestalteten sich die
MaRnahmen zur Verbesserung der
Ertriige beim Metallschrott. Begon-
nen wurde hier mit der Erhebung al-
ler innerbetrieblichen Arbeitsstellen
und deren Mengen, an denen Metall-
schrott als Abfall entsteht. Anschlie-
Rend wurde die Preisentwicklung an-
hand verschiedener Indices gepriift.
Nach den Vorbesprechungen mit
Memllschrot( Verwertern erfolgte die
und Auswertung.

preisschwankungen erreicht werden.
Beiden Werksdbfa]len wurde nach ei-

Bel den anschlieBenden Nachver-
handlungen ging es vor allem um eine

ner Ortsb mit llen und
potenznnllen Entsurgcm eme Aus-
ib ler optimier

altung, die sich an die
Marktpreisentwicklung  anpassen
sollte. Anhand der entscheidungsreif

aufbereiteten Verhandlungsergeb-
nisse wihlte Geiger ein Konzept, das
alle Anforderungen, zu denen in ers-
ter Linie die piinktliche, rechtskonfor-
me Entsorgung zu giinstigen Kondi-
tionen zahlte, erfiillte. Die Berater
iibernahmen auch die Kldrung von
Logistik- und Entsorgungsfragen mit
dem vorgesehenen Verwerter, erstell-
ten anschlieRend die Beauftragungs-
unterlagen und begleiteten die Um-
setzung.

Einsparungen in sechsstelliger
Héhe waren das Ergebnis

So wurden bei den Werksabféllen
Einsparungen in Héhe von circa 20 %
erzielt. Beim Metallschrott-Verkauf
konnten die Ertrage um iiber 30 % ge-
steigert werden. Dies macht zusam-
men jahrlich einen sechsstelligen Eu-
ro-Betrag aus. Erreicht wurde dies
nicht zuletzt auch durch die sehr kon-
struktive Zusammenarbeit.



